
L’innovazioneconsisteinun dispositivointraocularebiodegradabileperil rilascio di farmaci

MENO BISTURI PER LA RETINA

L’idea dellastartupMgShellpremiataconungrant
DI CARLOBUONAMICO

Un dispositivointraocularee
biodegradabile,studiatoper

rilasciarei farmaciper il tratta-

mento dellemalattiedellaretina,
in particolarela degenerazione
maculare senile, direttamente
in loco,eliminandola necessità
di intervento chirurgico. Con
questaidea la startuptutta ita-
liana MgShellha vinto qualche
settimanafa il grantda50mila
euromessoin palioda Sisalcon
la settima edizione della Call
for ideas di GoBeyond. Nata
nel 2019 dall’idea dei quattro

co- fondatori, Marco Ferroni,
FrancescoDe Gaetano,Federi-

ca BoschettieMatteoCereda,la
realtàèfocalizzatanellaricerca
e sviluppoin ambitobiomedica-

le eattualmentesi trova«in uno
stadio di sviluppo seeddopo
averraccoltocircaunmilionedi
euro tracontributi equityfreee
investimenti», precisaFerroni,
unodei co-founder. «Traquesti
un pre- seed da120milaeuroda
G-Factor di FondazioneGoli-
nelli e un seedda500milaeuro
daBioslineHolding,Club degli
Investitori e Italian Angels for
Biotech».

Il dispositivo invecea che
stadio di sviluppo si trova?
«MgShell sta sviluppando
un dispositivo intraoculare a
rilascio di farmaco per il trat-

tamento di patologie retiniche
cronichee degenerative. La
tecnologia funge da carrier e

permette di veicolare in mo-
do molto più efficace farmaci
intravitreali potenzialmentedi
varianaturaasecondadell’ap-
plicazione clinica. Attualmen-

te stiamo finalizzando la fase

pre- clinica dello sviluppo.
Prevediamodi completarla in
circa due anni e predisporci
per i primi trial clinici in fun-

zione delle applicazioni clini-
che previste e dei mercati di
interesse».
Comefunzionaesattamente?
«Il dispositivo,unavolta iniet-

tato in cameravitrea, è in gra-

do di replicarequelloche oggi
è il trattamento gold standard
perleprincipali patologiereti-

niche cherichiedono frequenti
iniezioniintravitrealidi farma-

ci, riducendo il numero delle
iniezionistesseei disagiasso-
ciati. Una voltaespletatalasua
funzione, il dispositivo viene
riassorbito dal corpo umano
senzaalcun effetto collaterale
e senzaaver alterato in alcun
modola vista delpaziente».
Perquali patologie puòesse-

re utilizzato?
«Ad oggiabbiamoidentificato
evalidatodue principali appli-

cazioni oculari: l’atrofia geo-

grafica ela degenerazionema-

culare senile di tipo essudati-

vo, ovvero le duefasi avanzate
della degenerazionemaculare
senile.Ma unadelle principali
caratteristichedel dispositivo
che stiamo sviluppando è di
poteresserecaricatoconvarie
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tipologie di principio attivo,
così dapotenzialmenteesten-

dere il raggio di applicazione
adaltre indicazioni oculari o
extraoculari».
Come impiegheretel’im-
porto del premio ricevuto
daSisal?
«Tralemotivazionicheci han-

no portato apartecipareepoi a
vincerelacompetition di Sisal
c’è l’esigenzadimassimizzare

evalorizzaremag-
giormentel’impat-
to sociale che la
nostra tecnologia
avrà sui pazienti
trattati, sui loro ca-

regiver esututto lo
staff clinico- ospe-

daliero. Useremo
dunquela somma
vinta a supporto
di questaattività
di valorizzazione.
Questo ci permet-

terà di identificare

ed ampliare anche le applica-
zioni cliniche d’interessesulla
basedei cosiddetti unmetcli-
nical needs».

Qual è il vostro obiettivo
aziendale? Produrrevoi
stessi?Dare in licenza il
prodotto?Essereacquisiti
daunapharma?

«MgShell mira a sviluppare
una tecnologia innovativa da
utilizzare principalmentein
ambito oftalmico e, a segui-

re, in tutte quelle indicazioni
cliniche cherichiederannoesi-
genze di riduzione deidisagi
clinici sui pazienti rispettoalla
terapia tradizionale. Per que-
sto motivo, il nostro obiettivo

aziendaleè quello
di sviluppare il di-

spositivo a rilascio
di farmaco in part-
nership con azien-

de farmaceutiche,
al fine di poter ac-
cedere ai farmaci e
ai mercati di inte-
resse conmaggiore
velocità.Siamoco-
munque altamente

consapevolidelle
peculiarità dei sin-

goli mercati, per

cui cercheremo di adattare il
nostro modello di businessin
modo tale da penetrare i sin-
goli mercati d’interessenel
loro punto di minor resistenza
e massimizzarecosì le proba-
bilità di accessoe di ritorno
economico e clinico». (ripro-
duzione riservata)

Marco Ferroni,
MgShell
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